
EL PITCH DECK



El Pitch deck

El Pitch Deck es un documento visual y breve en el que se 
da una visión general de un negocio a posibles  inversores. 

Debería 
•Captar rápido la atención del lector 
•Ser coherente 
•Breve 
•Con la información justa 
•Visual y “Bonito”



El problema
• El objetivo hacer sentir al lector dónde está realmente el problema/oportunidad 
• Titulares, párrafos, cifras que le lleven a descubrirlo (y fuente de los datos) 
• Si tenéis entrevistas, encuestas que corroboren que el problema es real, 

aportadlas 
• Tenéis que demostrar que ese problema/oportunidad lo es



Vuestra solución
• ¿En qué consiste lo que ofrecéis?. Describid claramente vuestra propuesta. Con 

palabras entendibles por cualquiera 

¿Qué? 

¿Para qué? 



El mercado
• ¿Cómo de grande es ese mercado y a qué parte de él podéis llegar con vuestro 

negocio? 

• ¿Hay otros agentes importantes? 



Los clientes
• Quiénes son y cómo son vuestros clientes 

• En un market place, hay dos lados



La competencia
• Se trata de que establezcáis quién es vuestra competencia y cómo os diferenciáis de ella



¿Cómo vais a monetizar?
• Explicad cómo vais a ingresar dinero, vuestras fuentes de ingresos,  por qué vais a cobrar y cuánto. Y haced 

visible que esos precios son acordes a mercado



El equipo
• Poned vuestra foto y contad de vosotros cosas que sean relevantes para e negocio.

• No se trata de incluir un currículum detallado de cada uno de los emprendedores sino de destacar la 
formación, la experiencia o logros que le den un valor, claves de por qué es importante que esté en el 
equipo…

• También es relevante incluir alguna cuestión personal que tenga que ver con su implicación



El producto y el plan de ventas
• Describid bien el producto o servicio. Si tenéis un prototipo (Web, app, esquema, foto….) ponedlo aquí. Si 

ya habéis testado ese prototipo y tenéis datos, contadlos

• Qué esperáis vender y por qué canal 



Las operaciones
• Que se entienda cómo se van a fabricar los productos que se vais a vender o cómo se va a prestar el 

servicio y los recursos materiales necesarios para hacerlo

• y qué hacéis vosotros y qué subcontratáis



El marketing
• ¿Cómo os vais a dar a conocer? (Branding, comunicación online y offline…)

• ¿Qué vais a hacer para captar clientes?



Los números
• Como mínimo un resumen de cuánto vais a gastar y cuánto vais a ingresar durante los 3 primeros años.: 

ingresos, gastos y beneficios y las inversiones

• Tiene que ser coherente con lo anterior : los ingresos con la monetización y los hitos; los gastos con el 
personal, el marketing, logística, subcontrataciones.. ; las inversiones con los recursos que necesitéis que vayan 
a durar más de un año (ordenadores, muebles vehículos…)



Necesidades financieras
• ¿Cuánto dinero necesitaréis para poner en marcha vuestro negocio? (para pagar las inversiones y los gastos 

en que incurráis hasta poder vivir de vuestras ventas)

• ¿De dónde provendrá? ¿En qué lo utilizaréis?


